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Contato +55 31 3082-7271 – 8769-2570 

                                

As Palestras do Prof. Múcio 

Morais tem apresentação 

extremamente dinâmica e 

interativa onde o público 

participa em todas as etapas, 

Um Palestrante diferente, confira! 
Humor, Sensibilidade e inovação fazem de Múcio Morais um dos mais solicitados do Brasil! 

Leve “A Motivação” que vai marcar profunLeve “A Motivação” que vai marcar profunLeve “A Motivação” que vai marcar profunLeve “A Motivação” que vai marcar profundamente o seu EVENTO!damente o seu EVENTO!damente o seu EVENTO!damente o seu EVENTO!    

 

Didática                      Autor / Articulista 

 A didática simples,        

humor, sensibilidade e carisma 

aliados a capacidade de 

comunicação do Prof. Múcio 

Morais tem sido diferenciais 

em todas as suas 

apresentações, conseguindo 

unir o desenvolvimento 

humano com as necessidades 

técnicas; Sua história o 

capacitou a conviver e a 

motivar por princípios, 

interagindo emocionalmente 

com seu público; 

Os depoimentos são altamente 

positivos,          

as dinâmicas são realizadas 

de forma espontânea 

provocando as mais diversas 

reações, desde euforia até 

sensibilidade reflexão e 

emotividade;  

Em 20 ANOS de trabalho 

completamos 2.000 

Apresentações em 770 

Cidades para um público 

superior a 1.300.000 

Pessoas; Em 2008 

Atendemos a 106 Clientes 

em 14 Estados do Brasil!  

Palestras Show e 
treinamentos que      
fazem a diferença...  

 

Além das Palestras, temos 

desenvolvido treinamentos e 

seminários com foco em 

resultados! 

www.muciomorais/ 

depoimentos.htm  

Atualmente o Prof. Múcio 

Morais escreve artigos 

voltados para diversas áreas, 

Vendas, Negociação, 

Atendimento, Marketing, 

Psicologia (PNL), Psicologia 

de Consumo, Espiritualidade 

nas Empresas, Consumo, 

Mercado, Relacionamento, 

Empreendedorismo, 

Comportamento, 

Humanização e logística na 

Medicina e outros, 

publicados em 90 Jornais e 

12 Revistas em diversas 

regiões do Brasil, além de ter 

seus artigos publicados em 

aproximadamente 120 Sites 

especializados (Brasil, França, 

China, Portugal e Argentina) e 

institucionais, dentre eles 

CFA, CRA-MS, CNDL, 

CDL´s, AC`s (MG, BA, 

RN), ABIC, Portal IT4CIO, 

Inst. Progredir, Lidernato, 

Revista 

Empresarial, Negócios&Suces

so, Grupo Catho, Sales 

Soluttion, Carreira & Sucesso, 

Manager Club, 

Administradores.com, Portal 

Wellnessclub, Portal do 

Maranhão, ACIV e outros. 

Confira: 

www.muciomorais.com/    

briefing.htm 

A
mbiente, Pessoas e Resultados – 
(Clima Organizacional) Palestra 
Motivacional na JCMB Advogados. 
(BSB, SP, RJ, BA e MG) 

Ambiente de Trabalho, cooperação, 
integração, relacionamento... 



 
 

 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

   
 
 
  
 
 
   
 
 

O Prof. Múcio Morais tem 

uma trajetória que vai 

desde Missões 

Transculturais para 

implementação de 

projetos sociais, geração 

de emprego e renda e 

cooperativas, passando 

por Ensino, Vendas, 

Marketing, 

Gerenciamento, 

Empreendedorismo, 

Liderança, Teatro, 

Música, Rádio e TV, 

tendo sido como vendedor 

Trajetória / História 

 

 
Especializou-se em 

Programação 

Neurolinguistica sendo hoje 

um dos mais respeitados 

profissionais no campo da 

Motivação Empresarial, 

Relacionamento e 

Presença constante em 
importantes eventos 
empresariais, sendo um  
dos Palestrantes para o VI 
CONGRESSO ESTADUAL DO 
EMPREENDEDOR, FACEB, 
Salvador-BA, MOTIVAÇÃO & 
SUCESSO, RACCO 
COSMÉTICOS, SÃO PAULO, 
RIO DE JANEIRO, ESPÍRITO 
SANTO E MINAS GERAIS, 
PROFISSIONAIS 
EXTRAORDINÁRIOS - 

CENTRO DE ENSINO 
SUPERIOR – C. Lafaiete-MG, 
MOTIVAÇÃO & VENDAS – 

BETULA COSMÉTICOS – SP / 
BH. AMBIENTE, PESSOAS E 
RESULTADOS,  GRUPO MELO 
CORDEIRO – SP, LCA CABOS – 
VITÓRIA – ES,  PERCEPÇÃO 
HUMANA NAS EMPRESAS, 
FACULDADE IBES-BH, VENDA 
MAIS – RODOVIÁRIO 
CAMILO dos SANTOS – 
Contagem – MG, CONGRESSO 
de HUMANIZAÇÃO NA 
MEDICINA –  ISA / SEBRAE / 
Unimed / ACIV – Varginha - MG, 
FÓRUM  DE MKT JURÍDICO –  
DMG,  SEMINÁRIO 
AMBIENTE, PESSOAS E 

Algumas Apresentações e Treinamentos / 2009 

 

CAMPEÃO 
BRASILEIRO DE 
VENDAS por quatro 

vezes, duas pelo Grupo 

IOB e duas pelo Grupo 
EDIN / EDITORA 
PLENUN, sua 

experiência empresarial 

passa por importantes 

grupos onde exerceu 

funções executivas.  

Filósofo de formação, 

também atua como 

professor e palestrante em 

importantes projetos, tais 

como: University of 
Nations,  Curso de 
Educadores Sociais nos 
Projetos Criança Feliz e 
Bom Pastor (Belo 
Horizonte / Sabará – 
MG), Fórum de 
Oportunidades, PET, 
PPE – ACEMG, 
Fundação CDL, 
Instituto Unibanco, 
Projeto ARCA (Belém-
PA), e outros;  
www.muciomorais.com/         

historia.htm 

Negociação com base em 

processos mentais (PNL); 

Vale ressaltar que o Prof. 

Múcio Morais é um 

autodidata, estudioso de 

todas as questões que trata, 

buscando sempre atualização 

e inovação, tem ainda 

compartilhado 

conhecimentos e 

experiências com estudantes, 

professores, especialistas e 

colegas de profissão em 

diversos estados do Brasil. 

Participando de grupos de 

discussão, seminários e cursos 

de atualização.  

Vendas, Ambiente, Pessoas e 
Resultados – (Vendas e Clima 
Organizacional) Palestra na 
VITADERM, Belo Horizonte-MG 

RESULTADOS – Junqueira de 
Carvalho, Murgel e Brito 
Advogados e Consultores, 
MOTIVAÇÃO & VENDAS – OI / 
Telemar – Ouro Preto – MG. 
MOTIVAÇÃO & 
ATENDIMENTO – DER – MG – 
Belo Horizonte – MG, WORK 
SHOP / PNL EM VENDAS – 

ÁGUAS MINERAIS DE MINAS | 
COPASA –  Caxambu – MG, 
MOTIVAÇÃO & VENDAS – 

GRUPO MÓBILE – BH, 
MOTIVAÇÃO &  EDUCAÇÃO – 

Instituto UNIBANCO | E.E.C. 
Giffone – BH, ENCONTRO de 
VENDAS – VITADERM – BH,  
MOTIVAÇÃO, LIDERANÇA & 
EMPREENDEDORISMO, 

Fundação CDL | Instituto 
UNIBANCO – MG,  
AMBIENTE, PESSOAS E 
RESULTADOS – Pharmativa, 
Lafaiete – MG, MOTIVAÇÃO 
& SEGURANÇA no 
TRABALHO– SIPAT, 

PETROBRAS, Betim – MG, 
MOTIVAÇÃO & REFLEXÃO 

OAB – 47ª SB – RJ;  PNL 
AMBIENTE, PESSOAS E 
RESULTADOS – PREFEITURA 
MUNIC. ENGº. PAULO de 

FROTIN – RJ, CURSO de 
ORATÓRIA – CÂMARA 
MUNICIPAL de MENDES – RJ, 
RESPONSABILIDADE SOCIAL 
– MICEB Belém – PA.  
MOTIVAÇÃO & SUCESSO 
(MMN), RACCO – Bragança 
Paulista – SP, MOTIVAÇÃO & 
MKT SOCIAL, IBC – Castanhal 
– PA, MOTIVAÇÃO & MKT 
SOCIAL – ESPAÇO 
HERBALIFE – Belém – PA, 
MKT PRFISSIONAL E GESTÃO 
DE CARREIRA – 
UNIVERSIDADE do ESTADO de 
MINAS GERAIS, TÉCNICAS DE 
NEGOCIAÇÃO E VENDAS – 
ASCOBAP \ CENTRO 
UNIVERSITÁRIO NEWTON 
PAIVA.                                                                            

Motivação  – Gestão de Carreira 
para Universitário, UEMG. 

 

 
Ambiente, Pessoas e Resultados – 
(Clima Organizacional) Palestra LCA 
Cabos, Vitória - ES. 

 

 
Motivação – (Clima Organizacional) 
VITADERM, Ouro Preto - MG. 
 

“Cada um de nós compõe a sua 

história e cada ser carrega em si o 

dom de ser capaz, de ser feliz"                         

Almir Sater e Renato Teixeira 



 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Gestão de Carreira 
Para Universitários       
Percebendo o modelo de mercado a que estamos sujeitos e o desafio cada vez 
maior de recém formados (e até profissionais mais experientes) para se colocarem 
nesse mercado, esse treinamento, em formato de palestra, traz idéias inovadoras 
além de traçar uma rota segura para estudantes que querem seriamente antecipar 
sua projeção no ambiente dos negócios. 
 
A proposta dessa Palestra/Treinamtno é iniciar um plano de gestão de carreira 
enquanto estudante, colocando em prática premissas vencedoras que fizeram de 
muitos anônimos um sucesso. 
 

 Marketing pessoal || Gestão de Carreira 
 
Definindo o marketing pessoal como um conjunto de ações para gestão de uma carreira, 
voltadas para a promoção pessoal e profissional. Como esse conceito funciona hoje? O que é 
um plano de carreira à partir da universidade? Como me projetar me projetar mercado e me 
tornar um profissional desejado pelas empresas? Quais as estratégias a serem seguidas a 
partir de agora? 
 

 AS Sete Competências necessárias 
 
Juntas, estas competências farão uma grande diferença na carreira profissional. Aqueles que 
conseguirem desenvolvê-las melhor, certamente terão maiores atrativos diante de uma 
empresa ou possível cliente. Que competências são essas? Como posso desenvolvê-las? 
 

 AS 10 Principais ferramentas na gestão de uma carreira 
 
Existem ferramentas que podem ser utilizadas de maneira simples e prática em um 
plano de gestão de carreira por um estudante universitário. Essas ferramentas devem se 
transformar em um plano estratégico no qual o estudante irá trabalhar durante sua formação 
universitária visando sua entrada no mercado de uma maneira altamente positiva. Que 
ferramentas são essas? Como posso utilizá-las eficazmente?  

 
 
 

Aprendizado, euforia, sensibilidade, descobertas e interação.  
Esta palestra/oficina fará os alunos esquecerem o stress de mercado 
retornando à vida acadêmica com entusiasmo.  
 
 

 
O tema pode ser apresentado  
nos seguintes formatos: 
 
 

Palestra Motivacional |  03h 

 

 

 
Oficina Interativa | 06h 30min 

 
 

 
*Atividade extracurricular certificada! 

 
 

Endereço Comercial 
 

Av. Abílio Machado, 1.264,  
Sala 913  

Belo Horizonte – MG  
CEP. 30830-000 

 

Telefones 
+55 (31) 3082-7271 
             8769-2570 

 

FAX 
+55 (31) 3474-4979 

 
E-mail 

contato@muciomorais.com 
duanne@muciomorais.com  

 

 
 

Estamos na WEB! 
Visite-nos, 

www.muciomorais.com 
E  mais centenas de temas voltados para necessidades e atividades 
humanas, solicite uma PALESTRA PERSONALIZADA para sua instituição ou 
evento, BASTA ENVIAR-NOS SEU BRIEFING! www.muciomorais.com/orcamento.htm  
 


